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Web-Landschaft Teil 10: Euro-Car-Market.de

Einkaufsborse fiir Handler

Neu- und Jungwagen bestellen iiber ECM Logistik Netz (ELN)
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und Jungwagen an.
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den, so dass er sich ganz
auf den Verkauf konzentrie-
ren kann. Die angebotenen
Neu- und Jungwagen kann
er in seinen PC herunterla-
den, die Preise mit der ge-
winschten  Handelsspanne
versehen und beliebig viele
Autos dann als eigene Ange-
bote auf der mitgelieferten
Homepage anbieten.

Neuwagenverkauf  ohne
Kapitaleinsatz - ein ver-
lockendes Konzept, das aber
nur funktionieren kann, wenn
die Anbieterseite stimmt.
Deshalb bedarf es dieser
scharfen Auslese der an ELN
teilnehmenden GroRhandler.

Eine kleine Gruppe von
rund 15 leistungsfahigen, zu-
verldssigen und lieferfahigen
GroBhandlern fungiert als
Anbieter im ECM-Handlerbe-
reich.

Zielgruppe: 30000
deutsche Autohduser

Betrieben wird ELN ebenso
wie die Verkaufsdatenbank
Euro-Car-Market von der S&S
Internet Systeme GmbH in
Ménchengladbach. ,Unsere
Zielgruppe sind die rund
30000 kleineren und mittle-
ren Autohduser in Deutsch-
land, die auf diese Weise

DIE SERIE IM UBERBLICK

Navigationshilfe im Web-Dschungel - das verspricht unsere elfteilige
Serie. Die speziellen Starken der wichtigsten Internet-Marktplatze werden
herausgearbeitet. Funktion, Stellung des jeweiligen Portals sowie dessen
spezielle HandlerInstrumente kommen auf den Priifstand.
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Teil 5: Auto.t-online
Teil 6: Autoboerse
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schnell und kostenglinstig in
den zukunftstrachtigen Mehr-
markenvertrieb  einsteigen
konnen”, erldutert Geschéafts-
fiihrer Walter Schiel.

Einstieg in den
Mehrmarkenbetrieb

JWir sind sicher, innerhalb
eines Jahres tausend Wieder-
verkaufer fiir dieses Konzept
gewonnen zu haben. Je
groBer das ELN wird, desto
glinstiger werden natiirlich
die Einkaufs- und Wieder-
verkaufspreise, desto besser
die Margen fiir das herkémm-
liche Autohaus mit gewach-
sener Kundschaft", erklart
Schiel. Angesichts schrump-
fender Héandler-Renditen ist
das ein verlockendes Verspre-
chen!

Stephan Maderner

Alle Daten und Fakten zur
Serie, Geschaftsmodelle, Charts
und Originaltone der Online-
Player unter:

www.kfz-betrieb.de
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