ELN/S&S
Die Marke fiir alle

Alles unter einem Dach: Welcher Auto-
haus- und Werkstattkunde traumt nicht
davon? Mit dem Konzept ,Mehrmarken-
center” bietet das Unternehmen ELN allen
voran kleineren und mittleren sowie freien
Betrieben die Maglichkeit, sich mit gerin-
gem Aufwand Fahrzeuge nahezu jeder
gewiinschten Marke schnell und unkom-
pliziert zu beschaffen — sowohl gebrauch-
te als auch fabrikneue Modelle stehen im
Angebot bzw. werden von deren Anbietern
vermittelt.

Aktuell kdnnten Interessenten bei der
Handlerborse aus einem Pool von 27.000
EU- und Lagerfahrzeugen auswahlen, be-
richtete Meike Wendler von ELN den Fach-
tagungsteilnehmern. Seit rund 14 Jahren
ist man bereits in diesem Segment titig,
erganzte Kollege Roman Roll. Eine ent-
sprechende Schnittstelle in der hauseige-
nen Software erlaubt es Nutzern, infrage
kommende Fahrzeuge per Mausklick in
Endkundenportale wie Mobile.de und Au-
toscout zu exportieren,

Professionell mit Gebrauchten und Neuwagen handeln: Das bietet das Unternehmen ELN.

Das Mehrmarkencenter ist ein ,ge-
schlossenes” Systems und steht aus-
schlieBlich gewerblichen Kunden offen.
Der Fokus liegt dabei auf Pkw, doch auch
Nutzfahrzeuge hat man im Angebot. Die
Kosten, die ELN-Partnern entstehen: eine
monatliche Gebiihr von 120 Euro. Hinzu
kommt eine einmalige Bearbeitungsge-

biihr von 150 Euro. Interessenten kidnnen
das Konzept fiir bis zu zwei Monate kos-
tenlos testen. Die Mindestlaufzeit betragt
drei Monate.

Das zweite Standbein von ELN ist ,Neu-
wagenmarkt.de”, ein offenes Portal fiir
jedermann. Weitere Informationen unter
www.eln.de. sd

]
+]
=
2
4
&
T
X
=



