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Vorsprung durch Rabatte

Einkaufsplattform bietet ihren Teilnehmern giinstige Bestellneuwagen

Fiir den Kunden fidhren viele
Wege zu einem Neuwagen.
Auch die Bezugsquellen von
freien Handlern oder marken-
gebundenen Autohausern, die
ihr Angebot erweitern mach-
ten, sind zahlreich. Noch zahl-
reicher sind die unterschied-
lichen Rabattangebote der
Hersteller und Importeure,

Die Einkaufsplattform ELN.
de gibt ihren Teilnehmemn nun
ein neues System an die Hand,
mit dem sie die unterschied-
lichen Rabattkombinationen
besser dberblicken kénnen.
Der Hauptzweck besteht aber
darin, dem Teilnehmer (ber-
haupt erst einmal Zugang zu
Toprabatten zuverschaffen, an
die er sonst nie herankommen
kénnte", erklirt Walter Schiel,
Geschaftsfilhrer von ELN.de.
Seit Februar hat das Unterneh-
men frei konfigurierbare Be-
stellangebote aller gangigen
deutschen Hersteller im Pro-
gramm. Diese lassen sich auch
in die Internetseiten der Hand-
ler integrieren,

Bereits jetzt findet man auf
der Handlerborse neben rund
12.000 Lagerfahrzeugen von
neu bis gebraucht annahernd
10.000 Bestellangebote,
hauptséchlich EU-Neuwagen.
WNun kommen zusatzlich ge-
schatzte 10000 deutsche
Neuwagen als Vermittlungs-
angebote hinzu. Auf den Lis-
tenpreis von Grundmodellen
sowie Fahrzeugen mit Sonder-
ausstattung rechnet ELN einen
Rabatt an. Dieser kann je nach
Baureihe sehr unterschiedlich
ausfallen,

Daher kalkuliert der Wieder-
verkaufer seinen Aufschlag
auch nicht wie iblich auf Basis
des Einkaufspreises, sondern
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er bestimmt, wie viel Rabatt-
punkte er einbehalt und wie
viele er an seinen Endkunden
weitergibt. Beispiel: Bei einem
Meuwagen, der mit 18 Prozent
Rabatt im System steht, kalku-
liert der Handler fiinf Prozent
fiir sich und bietet das Fahr-
zeug mit den iibrigen 13 Pro-
zent Rabatt seinen Endkunden
an.

liber 24.000 Rabatt-
kombinationen

LU den Grundrabatten
kommen in vielen Féllen noch
Zusatzrabatte wie fiir Freibe-
rufler, Landwirte, Behinderte
und andere Gruppen. Zudem
gewdhren einige Hersteller
sogenannte Eroberungsrabat:
te, wenn der Kunde bisher ein
Fahrzeug eines anderen Her-
stellers fuhr”, erlautert Schiel.
Uber ELM.de haben die Hand-
ler Zugriff auf zirka 24.000
Rabattkombinationen.

Sobald der Handler gemein-
sam mit dem Kunden das Fahr-
zeug konfiguriert und die Be-
stellung aufgegeben hat, Gber-
mittelt er den Auftrag an den
ELN-GroBhandler. Dieser wie-
derum leitet ihn an einen sei-
ner angeschlossenen Vertrags-

FLL

-

Y

NAMEN & UNTERNEHMEN
stephan.richtergvogel.de, 0931/418-2579

Die groB

handler weiter, der die Kauf-
bestatigung an den Endkun-
den sendet und anschlieBend
das Fahrzeug mit voller Garan-
tieleistung  ausliefert. ,.Die
ELM-Teilneghmer sowie der
Grofihandler fungieren bei
dem Vorgang nur als Vermitt-
ler”, sagt Schiel.

Im Fall von ELNM tritt die
Berich GmbH & Co. KG aus
Amsberg als GroBhandler
auf. Geschaftsfilhrer Frank
Chmielewski ist als Neuwagen-
vermittler bereits seit 2002 am
Markt. Eines seiner Portale ist
z. B www.pkw-rabatt.de. Vom
ADAC Westfalen e. V. empfoh-
len, war das Angebot zundchst

Das Angebot von ELN.de st sich, wie hier bei der ARG Automolile GimibH,
in jede Hédndier-Homepage einbinden.

nur ADAC-Mitgliedern vorbe-
halten. Seit 2006 kinnen aber
alle Interessierten auf die Meu-
wagen zugreifen. Aus dem
Unternehmen ging 2008 die
Berich CmbH und Co. KG her-
vor. 2009 konnte die gesamte
Firmengruppe mehr als 5.000
MNeuwagenvermittlungen ver-
buchen. Die Fahrzeuge wickelt
das Unternehmen (ber mehr
als 30 angeschlossene Ver-
tragshandler in ganz Deutsch-
land ab.

JDer Reiz dieser Konstrukti-
on ist, dass die ELN-Teilnehmer
ihren Kunden praktisch jeden
Neuwagen zu Konditionen an-
bieten kinnen, mit denen sie
herkdmmliche Preise spielend
unterbieten”, erkldrt Chmie-
lewski. ,Manches Berich-Ra-
battangebot liegt sogar unter
dem gangigen Einkaufspreis
fiir normale Vertragshéand|er.
Und trotzdem soll der Handler
eine gute Marge erhalten.”

Allen Interessierten bietet
ELN.de an, die Einkaufsplatt-
form kostenlos zu testen. Die
Prabezeit gilt fiir den angefan-
genen und den kompletten
Folgemonat.

Stephan Richter

Frank Chmielewski,
Geschiiftsfahrer
Berich KG, und
Walter Schiel,
Geschdftsfdhrer
ELM.de, begrifen
die Kooperation
der beiden Unter-
nehmen,
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