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Autohdandler kinnen
ELN.de zunachst zwei
Monate testen, bevor

sie sich zur liinger-
fristigen Teilnahme
entscheiden,
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Im Marz 2008 steckte sich
Walter Schiel, Geschaftsfihrer
von S&S Internet Systeme,
das Ziel, bis zum lahresende
2008 1.000 Autohandler zu
den Kunden seiner Einkaufs-
borse zu zahlen. Aufgrund der
Wirtschaftskrise konnte er
diese Zahl nicht erreichen. Mit
der Umweltpramie legt das
Interesse der Autohandler nun
aber wieder zu.

Im Moment liegen Walter
Schiel 107 Neuanmeldungen
von Wiederverkaufern vor. ELN
bietet seinen Kunden den an-
gefangenen sowie den vollen
Folgemonat zur Probe an. Er-
fahrungsgemé&0 wird aber nur
ein Teil dieser Probezeit-Teil-
nehmer anschliefend zu zah-
lenden  Dauerteilnehmern.
Beim letzrten Monatswechsel
van Januar auf Februar blie-
ben etwa 50 Prozent der Pro-
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beteilnehmer fest bei ELN", so
Schiel. \Wir bieten allen Hand-
lern ein Hilfstool, um die
schlechte wirtschaftliche Situ-
ation gut zu bewaltigen.”

Bestellmenge hat sich
stark erhGht

Derzeit zahlt ELN rund 600
Wiederverkaufer in der Daten-
bank. lhnen stehen 40 Grob-
handler gegeniiber, die (iber
40.000 Fahrzeuge anhieten,
darunter rund 10.000 kurzfris-
tig verfugbare Lagerfahrzeuge
sowie etwa 1.500 Autos im
Vorlauf. Die Zahl der Ange-
bote ist laut Walter Schiel in
den letzten Wochen etwas zu-
riickgegangen: ,Immer mehr
CroBhandler sind aufgrund
des derzeitigen Kundenan-
sturms wegen der Umweltpra-
mie an ihrer Kapazitatsgrenze
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angelangt und bitten darum,
ihre Fahrzeuge aus der Daten-
bank zu nehmen, weil sie kei-
ne verdrgerten ELN-Wiederver-
kaufer riskieren wollen,” Wie
GrofBhédndler Lutz Kramer von
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Oliver Brandt, Geschdftsfiifrer vom
Autohaus am Emspark in Leer, kauft
eimen Teil seiner Fahrzeuge bei der
Héindler-Einkaufsbdrse ELN.de.

EU Automobile Kramer aus
Larzweiler berichtet, liefert er
derzeit eine Bestellmenge in-
nerhalb von vier bis sechs Wo-
chen aus wie sonst in sechs bis
acht Monaten,

Autohaus am E;ﬁs:parl-(
nutzt ELN

Zu den Wiederkdufern zahlt
das Autohaus am Emspark in
Leer. Geschaftsfiihrer Oliver
Brandt wurde im Januar 2007
auf ELN aufmerksam und in-
tegrierte das Angebot in seine
Internetseite. Die Fahrzeuge
sind unter den Meniipunkten
JUnser  Fahrzeugangebot”,
JFahrzeuge am Zentrallager”
und ,Neuwagenkonfigurator
gruppiert. Begleitend startete
Brandt entsprechende Zei-
tungswerbung, die zahlreiche
Kundenanfragen mit sich
brachte. ,Das System klappt
wirklich®, sagt Brandt, ,immer
wieder kommen Leute mit
Ausdrucken meiner Angebate,
die sie mir vor die Mase hal-
ten."

Zufriedene Kunden und
guter Service sind  Oliver
Brandt sehr wichtig. Friher
musste er ab und zu einen
Kunden wegschicken, wenn er
das Wunschauto nicht liefern
konnte. Heute greift er auf das
Angebot der 40 GroBhandler
zuriick und bindet die Kunden

so an sein Autohaus. Sein Fa-
£ ait: Monatlich kaufe ich bis zu
' 25 Fahrzeuge bei ELN ein.
= \Wenn ich ELN nicht hatte,
= wiirde ich weniger verkaufen

und hitte es
schwerer."
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