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Erstes Mehrmarken Center eroffnet

Der Unternehmer Giinter Gerhard hat trotz geschlossener Schneedecke Ende Januar 2013 die
Er6ffnung seines Autohauses als Mehrmarken Center gefeiert. Im Rahmen des alljahrlichen Honda-
Frihstiicks, mit dem Gerhard das Autojahr einleitet, haben die 120 geladenen Gaste die Mehrmar-
ken-Ausrichtung unter die Lupe genommen.

das Autohaus, dass seit 1985 als Honda-Handler in Qlpe

(Sauerland) agiert, 2008 der Einkaufsborse ELN an. ,Die
ELN-Ausbaustufe zum Mehrmarken Center kommt fiir uns gera-
de recht, denn so konnen wir nach auf3en signalisieren, dass wir
auch andere Fabrikate verkaufen,” so Glinter Gerhard.

l l m den Fahrzeughandel weiter auszubauen, schloss sich

Auf der diesjihrigen ELN-Jahrestagung in Neuss hat Geschaftsfiihrer Walter Schiel
verkiindet, dass iiber 30 Partner als Mehrmarken Center demndichst eréiffnen werden.
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Das ,Mehrmarken Center’, das bundesweit eingefiihrt wird,
bietet gerade flr Vertrags- oder Servicepartner einer kleineren
Marke, von der alleine sie nicht leben kénnen, eine gute Ge-
schiftsbasis. ,Mehrmarken Center ist eine Marke, die jeder sofort
versteht", erklart Walter Schiel, Geschaftsfihrer der auf Fahrzeug-
handel spezialisierten S&S Internet Systeme GmbH, die neue Mar-
ke fur Mehrmarkenhandel.

Interessierte Betriebe miissen Mindestanforderungen erfiillen,
wie z. B. eine eigene Meisterwerkstatt, in der alle Marken nach Her-
stellervorgaben gewartet werden kénnen, einen separaten Ver-
kaufsraum, Platz fir Fahrzeug-Présentation und einiges mehr, was
mittlere Autohauser aber ohnehin aufweisen. Was die Signalisation
betrifft, so bleibt dem Autohaus die Gestaltungsfreiheit. Sie muss le-
diglich vom vorbeifahrenden Verkehr gut erkennbar sein. ,Wir wol-
len dem Partner beim Verkauf helfen®, versichert Walter Schiel, ,aber
ihn nicht unnétig einengen. Er weil} schliefllich selbst am besten,
wie er seinem Autohaus ein zeitgeméfBes Erscheinungsbild gibt.”

ELN-Handlertagung 2013

Auf der ELN-Handlertagung 2013 wurde vor allem das Thema
.Mehrmarken Center” kommuniziert. Ziemlich genau 100 Teil-
nehmer fanden den Weg zum Tagungshotel nach Neuss, dem
Hotel Fire & Ice, das direkt an die bekannte Skihalle angebaut
ist. Den Besuchern bot sich die Gelegenheit, einerseits die Grof3-
handler kennenzulernen und andererseits Fachvortriagen zuzu-
héren. Die jeweils halbstiindigen Vortrdge behandelten Themen
wie Einkaufs- und Absatzfinanzierung (Oliver Thieme, Commerz
Finanz), Gewinn mit Deutschen Bestellangeboten (Frank Chmie-
lewski, Berich GmbH) sowie Umgang mit ELN und Argumente fiir
Mehrmarken Center (Roman Roll, 5&S GmbH).

Als letzten Programmpunkt wurden die Gewinner der Tombola
gezogen: Der Hauptpreis war eine Panzerfahrt (als Selbstfahrer)
in Thiringen mit zwei Hotellibernachtungen. Als 2. Preis wurde
ein Ticket flr die Classic Days auf Schloss Dyck verlost, einem Kult-
Treff fiir Oldtimer, mit einer Hotel-Ubernachtung. Und als 3. Preis
gab es ein schénes Modell eines historischen VW-Bullis.

TIPP: Handler- und Kundenmeinungen sind auf einigen kurzen
Videos auf www.mehrmarkencenter.de gesammelt.
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