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Wie man dem Konzern kundigt

Die groBe Freiheit abseits von Impor-
teursvertragen stellt ELN Mehrmarkencen-
ter Autohéndlern in Aussicht. Das flexible
Konzept in 2 mdglichen Brandings greift
auf méachtige Online-Datenbanken zu.

Markus Hamacher, Geschiftsfiihrer der S&S In-
ternet System GmbH aus Ménchengladbach,
hat das Konzept in Deutschland erfolgreich lanciert
und plant nun, auch in Osterreich stiirker zu werden.
»lesten Sie uns unverbindlich®, so sein Angebot an
Osterreichs Autohiiuser, die damit liebdugeln, ihrem
»Konzern zu kiindigen®,

Besserer Schlaf, bessere Geschéfte

Laut Testimonials aus Hamachers Vortrag ein
Schritt, der fiir besseren Schlaf und bessere Geschif-
te sorgen kann. ,,Es war die richtige Entscheidung,
aus dem Konzern auszutreten®,
Fiat-Vertragshéndler aus Deutschland. ,Ich schlafe

so ein ehemaliger

jetzt besser und die Geschiifte laufen.“

Das ELN-System profitiere von dem Trend, dass die

Markentreue der Kunden zwar abnehme, die Treue
zum Betrieb des Vertrauens aber nach wie vor hoch
im Kurs stehe. Mit zwei Marken — ,ELN Mehrmar-
kencenter und ,,Wunschautospezialist*
flexiblen C.I. kénnen freie Betriebe sich prignant als
Mehrmarkenhéndler prisentieren.

Der Clou: Die Kunden kénnen nicht nur die Autos
auf dem Hof kaufen, sondern zusiitzlich aus einer
Datenbank mit circa 45.000 Fahrzeugen auswih-
len. ,Derzeit sind es Corona-bedingt allerdings nur
35.000%, so Hamacher. Es handle sich um Fahrzeuge
von seriosen GroRhéndlern.

— samt einer

Volle Qualitét und Sicherheit fiir den Kunden

Zwar konne man fiir die Fahrzeuge dann keine
sofortige Probefahrt anbieten, aber der Trend gehe
ohnehin in die Richtung, sich das Fahrzeug online
auszusuchen. Auflerdem sei durch die Qualitéiit der
Verkiufer gesichert, dass das abgebildete Fahrzeug
auch der Realitiit entspreche.

Die NoVA im System abzubilden, werde ebenfalls
gerade realisiert. ® (KAT)
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